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1 MAPA DE LA ASIGNATURA
.

| PROCESO DE IMPORTACION
Y EXPORTACION

PROPOSITO GENERAL DEL MODULO

El mddulo de Procesos de Importacién y Exportacion busca orientarle con todo lo
relacionado para la realizacion de las transacciones comerciales con el exterior. Con
lo cual usted contarad con herramientas suficientes para su desempefio profesional.

OBIJETIVO GENERAL o
N

Describir el procedimiento para la realizacién de una importacidn y una exportacion,
en el contexto del comercio internacional.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

* Reconocer los fundamentos y conceptos requeridos por el comercio internacional
para la realizacidén de una importacién y una exportacion.

* Definir el procedimiento de una importacién en Colombia. w

* Definir el procedimiento de una exportacién en Colombia.

UNIDAD 1 UNIDAD 2 UNIDAD 3
Trabajo investigative para el Trabajo colaborativo y practico Trabajo colabarativo y practico
reconocimiento de los fun- para la comprensian del pro- para la comprensicn del proce-
damentos del Comercio ceso de importaciones, so de importaciones

Internacional

O

-ﬂ
-
-

® L
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2 UNIDAD 1 FUNDAMENTOS DE COMERCIO INTERNACIONAL

El Comercio Internacional, cada dia toma mas importancia en tanto que el mundo continuo un camino abierto
hacia la globalizacion, vista ésta como el proceso econdmico que busca integrar los paises, las personas, las
culturas y la gran parte de aspectos en los cuales esta inmersa la sociedad actual.

El video comercio internacional hace una amplia introduccion al tema del Comercio Internacional, estd ubicado
en:

GLOBALIZAT ioN
OUTSOUVACING TARIE F
4 o

INTERNATIONAL

TRADE

{ \
EXCHANGE ' ‘ FrEionr
RATE Wsogance |

DOCVYMENTS

Comercio Internacional: Enlace

Los videos: Incoterms 2010 12 y 2da Parte, explican los términos INCOTERMS.

—,
(Q\ Comerclo Exterior

’ U.N.C. - Fac, Cienclas Econdmicas

&

off Gustavo F. FIW

Ciclo 2011

Incoterms 2010 1ra Parte: Enlace
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FRANCO AL COSTADO DEL BUQUE (. puerto de carga convenido)

—

TRANSPORTEYSEGURO |

: _‘i“:":w}:h_} Fam OF CESTRE
FAS

Free Alongside

Incoterms 2010 2da Parte.wmv: Enlace
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MERCADOS
INTERNACIONALES

ICONTERMS

EXW
FCA
FAS
FOB

CONFECCIONES DYB

SECTORES DE

TALLA MUNDIAL

La grafica muestra algunos de los elementos inmersos en la globalizacion y los requerimientos del mercado para
la participacion respectiva.

OBJETIVO GENERAL

Reconocer los fundamentos y conceptos requeridos por el comercio internacional para la realizacién de una
importacion y una exportacion.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

B Comprender la dindmica de los términos ICONTERMS.
I |dentificar las condiciones del sistema aduanero
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I Reconocer lo relacionado con la contratacidn internacional.

2.1 TEMA 1 CONCEPTO Y GENERALIDADES DE LOS
TERMINOS INCOTERMS.

EVOLUCION DEL COMERCIO MUNDIAL

LIBRE CAMBIO Y
MERCANTILISMO

NEOLIBERALISMO Y
GLOBALIZACION

Conformacién de las
Naciones Unidas

Las zonas de libre co-
mercio

Las uniones aduaneras

Las uniones econémicas

La grafica muestra los grandes momentos del comercio mundial, los cuales han dado la pauta para organizar las
transacciones econdmicas.

Para hablar de INCOTERMS es importante sefialar que el espacio donde se movilizan es el comercio internacional,
en tanto que facilitan las diferentes negociaciones que se realizan entre paises.
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2111 CONCEPTO DE INCOTERMS

El vocablo INCOTERMS —términos internacionales de comercio- son las iniciales de INTERNATIONAL CHAMBER
OF COMERCE TRADE TERMS vy definen las reglas que se deben aplicar a la interpretacién de las condiciones
comerciales a nivel internacional, que se aplican de manera universal, es decir un término INCOTERMS es el
mismo en Colombia que en cualquier parte del mundo. Ejemplo: EXW, indica que el vendedor entregara la
mercancia, al comprador en el lugar de fabricacion es decir en el lugar de produccion.

Son términos comerciales, tienen por objeto facilitar los procesos y las negociaciones de mercancia en la
realizacion de importaciones y exportaciones, define los principales términos de la contratacion internacional.
Indican las obligaciones y responsabilidades de las partes en la negociacion.

Como se ha dicho son términos universales establecidos por la Cdmara de Comercio Internacional, no se puede
cambiar ninglin concepto pues son precisos y se deben seguir al pie de la letra. Asi que usted encontrara textos
compilados, es decir copiados textualmente, dado lo dicho son términos invariables, son una norma, es tanto
como una norma usted no le modifica nada.

2.1.1.2  PRINCIPIOS DE LOS INCOTERMS

B Definir con precisién las obligaciones de las partes que intervienen en la compra o venta.

B Dar la pauta sobre las practicas generalizadas y aceptadas en el comercio exterior.

I Establecer las obligaciones minimas que se pueden agregar a un contrato de compra venta en el
comercio exterior.

Los INCOTERMS, dan claridad en la negociacidn con los siguientes aspectos:

B Ellugary la forma de entrega de la mercancia. Se indica el punto de entrega marcando en el lugar del
trayecto, generalmente va entre paréntesis a continuacién. Se determina también el momento en que
debe ejecutarse esta obligacidn. La entrega podra ser directa o indirecta.

B9 La transmision de los riesgos y responsabilidades de pérdida o dafios de la mercancia del vendedor al
comprador.

B Ladistribucion de los gastos de la operacidn, incluidos en el precio dado y aceptado y que deben correr
por cuenta y cargo del comprador por no estar comprendido en el precio. La distribucion de gastos
coincide, por lo general, con la transmisién de riesgos.

B L3 parte debe realizar los trdmites, gestiones y diligencias para cumplir con las formalidades y
exigencias administrativas para la exportacién y la importacion de bienes y servicios.

2.1.1.3  FUNCIONES DE LOS INCOTERMS

Segun la Cdmara de Comercio Internacional que es la entidad encargada establece:
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B Facilitar la interpretacion uniforme, mediante reglas internacionales, de los principales y mas
corrientes términos comerciales utilizados en los contratos de compraventa internacional.

B Aportar firmeza, seguridad y certeza a hora de negociar los contratos internacionales de compraventa,
empleando términos universales.

I Son un método de identificacién, mediante una denominacién comun.

B® Evitar mal entendidos, discusiones v litigios posteriores a la negociacion.

B Anulan distancias y superan barreras lingiiisticas y usos comerciales de carécter local.

B Las normas incluyen cldusulas de entrega, riesgo, gastos, precio y cotizacion.

B Fijan minimos de responsabilidad de las partes, ajustados a cada uno de los términos respectivos.

B Proveer un grupo de reglas internacionales para la interpretacion de los términos mas usados en el
Comercio internacional.

Los Incoterms determinan:

El alcance del precio.

En qué momento y donde se produce la transferencia de riesgos sobre la mercaderia del vendedor hacia
el comprador.

El lugar de entrega de la mercaderia.

Quién contrata y paga el transporte

Quién contrata y paga el seguro

Qué documentos tramita cada parte y su costo.

2114 LAEVOLUCION DE LOS INCOTERMS

La Camara de Comercio Internacional, es la entidad de establecer los INCOTERMS, Estados Unidos fue el primer
pals que buscd definir unos términos para facilitar las negociaciones internacionales. Luego en 1936 se consolidan
los términos INCOTERMS, luego se han ido haciendo ajustes y revisiones, de tal forma que se han cambiado
algunos términos, hasta la del afio 2010. Observe la tabla que muestra que se hizo en cada afio y el pais donde se
produjo la modificacién.

ANO DESCRIPCION

1919 Definiciones  para el  Comercio  Exterior

: Estados Unidos
Norteamericano

1920 Términos comerciales

Francia — CClI
1936 INCOTERMS
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1946 Primera revision técnica

1953 INCOTERMS 1953

1976 Inclusidn del término FOB

1980 Tercera revision técnica

1990 Cuarta revision técnica

2000 Quinta revision técnica Francia — CCI
2010 Sexta revision técnica

2011 Séptima revision técnica

Fuente: la autora

A la fecha 2011, se ha publicado una nueva modificacién realizada por la CCl, en Paris. El texto que esta a
continuacion amplia el tema.

La Cadmara de Comercio Internacional (CCl) se encarga de actualizar periédicamente los Incoterms tratando de
mejorarlos y adaptarlos a las prdcticas comerciales empresariales, y a los modos y procesos de contratacion a
nivel internacional. En la actualidad, la CCl esta culminando un ultimo proceso de actualizacién iniciado en,
2008 que cristalizard en la publicacién de los INCOTERMS 2011. La publicacién de los mismos se espera para
verano u otofio de 2010, entrando en vigor, si se cumplen los plazos previstos, el 1 de enero de 2011. En base
a la informacién de algunas webs americanas y de otros paises presentamos algunas breves indicaciones de
hacia donde parece que se dirige esta proxima actualizacion de los Incoterms. En el proceso de elaboracién
de los Incoterms se han barajado distintas denominaciones (3000, etc.), siendo finalmente la de “2011” la que
actualmente se tiene prevista anunciar. La CCl quiere evitar tener que actualizar los Incoterms cada 10 afios,
como ha ocurrido en las Ultimas 2 actualizaciones, en 1990 y 2000.
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2.1.15  CLASIFICACION DE LOS INCOTERMS

En tanto la CCl, define los INCOTERMS, de acuerdo con la modificacién del 2011, es importante conocer los
INCOTERMS 2000, para efectos de comprensién y mejor manejo. La clasificacion de los 13 INCOTERMS 2000
se efectla en cuatro grupos o familias a partir de la letra inicial de la denominacion: E, F, C, D.

Los INCOTERMS son triliteros y representan la abreviatura del término comercial

ITEM | GRUPO | SIGLA INCOTERMS OBSERVACION
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EXW EX Works (En fabrica) De salida. El vendedor pone la mercancia a
disposicién del comprador en la fabrica

FCA Free Carrier Transporte principal no pagado. Al vendedor se
le encarga que entregue la mercancia a un
medio de transporte escogido por el comprador

FAS Free Alongside Ship

FOB Free On Board

CFR Cost and Freight Transporte principal pagado. El vendedor ha de
contratar el transporte, pero sin asumir el riesgo
de pérdidas o dafio de la mercancia o de coste

CIF Cost and Freight adicionales debido a hechos acaecidos después
de la carga y despacho

CPT Carriage Paid To

CIp Carriage and Insurace
Paid
DAF Deliverd At Frontera De llegada. El vendedor ha de soportar todos los

gastos y riesgos necesarios para llevar la
mercancia al pais de destino
DES Deliverd Ex Ship

www.uniremington.edu.co
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DEQ Deliverd Ex Quay

DDU Deliverd Duty Unpaid

DDP Deliverd Duty Paid

La tabla muestra los grupos de INCOTERMS, su sigla y lo que indica cada una, asi como la responsabilidad de las
partes en cuanto a transporte, seguro y fletes. A continuacién, se presenta en detalle cada uno.

La informacién que se presenta a continuacién se toma del sitio:
http://www.businesscol.com/comex/incoterms.htm como se ha manifestado se toma textualmente.

EXW (Ex-Works) - En Fabrica (lugar convenido)

Significa que el vendedor entrega cuando pone la mercaderia a disposicion del comprador en el establecimiento
del vendedor o] en otro lugar convenido (es decir, fabrica, almacén, etc.).

Este término representa, asi, la menor obligacién del vendedor, y el comprador debe asumir todos los costos y
riesgos.
Obligaciones del Vendedor.

B Entrega de la mercaderia y documentos necesarios
B Empaquey embalaje

Obligaciones del Comprador.

Pago de la mercaderia

Flete interno (de fabrica al lugar de exportacion)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete internacional (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
Transporte y seguro (lugar de importacion a planta)

FCA (Free Carrier) - Libre Transportista (lugar convenido)
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Significa que el vendedor entrega la mercaderia para la exportacion al transportista propuesto por el comprador,
en el lugar acordado.
El lugar de entrega elegido influye en las obligaciones de carga y descarga de las partes. Si la entrega tiene lugar
en los locales del vendedor este es responsable de la carga. Si la entrega ocurre en cualquier otro lugar, el
vendedor no es responsable de la descarga.
Este término puede emplearse en cualquier medio de transporte incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones del vendedor.

I Entrega de la Mercaderia y documentos necesarios

B Empaque y embalaje

B Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
B Gastos de exportacidn (maniobras, almacenaje, agentes)

Obligaciones del comprador

B Pagos de la mercaderia

I Flete (de lugar de exportacién al lugar de importacion)
B Seguro

B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
I Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

B Demoras

FAS (Free Along Ship) - Libre al Costado del Buque (puerto de carga convenido)

Significa que la responsabilidad del vendedor finaliza una vez que la mercaderia es colocada al costado del buque
en el puerto de embarque convenido. Esto quiere decir que el comprador ha de asumir todos los costos y riesgos
de pérdida o dafio de las mercaderias desde aquel momento.

El término FAS exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.
Obligaciones del Vendedor

B Mercaderia y Documentos Necesarios

B Empaque Y Embalaje

I Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

B Gastos De Exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Obligaciones del Comprador

B Pagos de la mercaderia
I Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
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B Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
B Seguroy flete (lugar de importacion a planta)

B Demoras

FOB (Free On Board) - Libre a Bordo (puerto de carga convenido)

La responsabilidad del vendedor termina cuando las mercaderias sobrepasan la borda del buque en el puerto de
embargue convenido.

El comprador debe soportar todos los costos y riesgos de la pérdida y el dafio de las mercaderias desde aquel
punto.

El  término FOB exige al vendedor despachar las mercaderias para la  exportacion.
Este término puede ser utilizado solo para el transporte por mar o por vias navegables interiores.

Obligaciones del vendedor

B Entregar la mercaderia y documentos necesario

B Empaque y embalaje

B Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
I Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Obligaciones del Comprador

B Pago de la mercaderia

B Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

I Flete (lugar de importacién a planta)

B Demoras

CFR (Cost and Freight) - Costo y Flete (puerto de destino convenido)

Para el vendedor los alcances son los mismos que la cotizacion FOB con la Unica diferencia de que la empresa debe
encargarse de contratar la bodega del barco y pagar el flete hasta destino.

El riesgo de pérdida o dafio de las mercaderias, asi como cualquier coste adicional debido a eventos ocurridos
después del momento de la entrega, se transmiten del vendedor al comprador
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El  término CFR exige al vendedor despachar las mercaderias para la  exportacion.
Este término puede ser utilizado sélo para el transporte por mar o por vias navegables interiores.

Obligaciones del Vendedor.

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque Y Embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacidn)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion

Obligaciones del Comprador.
I Pago de la Mercaderia
B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

I Flete y seguro (lugar de importacion a planta)
B Demoras

CIF (Cost, Insurance and Freight) - Costo, Seguro y Flete (puerto de destino convenido)

Significa que el vendedor entrega la mercaderia cuando esta sobrepasa la borda del buque en el puerto de
embarque convenido.

El vendedor debe pagar los costos y el flete necesarios para conducir las mercaderias al puerto de destino
convenido.

En condiciones CIF el vendedor debe también contratar un seguro y pagar la prima correspondiente, a fin de cubrir
los riesgos de pérdida o dafio que pueda sufrir la mercaderia durante el transporte.

El comprador ha de observar que el vendedor estd obligado a conseguir un seguro sélo con cobertura minima. Si
el comprador desea mayor cobertura necesitara acordarlo expresamente con el vendedor o bien concertar su
propio seguro adicional.

El término CIF exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado solo para el transporte por mar o por vias navegables interiores.

Obligaciones del Vendedor.
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Entregar la mercaderia y documentos necesarios

empaqgue y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacidn)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete y seguro (de lugar de exportacién al lugar de importacién)

Obligaciones del Comprador.

I Pago de la mercaderia

B Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
I Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

B Demoras

CPT (Carriage Paid To) - Transporte Pagado Hasta (lugar de destino convenido)

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él pero, ademas, debe pagar los costos del
transporte necesario para llevar las mercaderias al destino convenido.

El comprador asume todos los riesgos y con cualquier otro coste ocurrido después de que las mercaderias hayan
sido asi entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte, incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercaderia y los documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacidn)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial"

Obligaciones del Comprador

B Pago de la mercaderia

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

I Flete y Seguro (lugar de importacién a planta)

B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial"
B Demoras
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CIP (Carriage and Insurance Paid to) - Transporte y Seguro Pago Hasta (lugar de destino
convenido)

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él pero, ademas, debe pagar los costos del
transporte necesario para llevar las mercaderias al destino convenido. El vendedor también debe conseguir un
seguro contra el riesgo, que soporta el comprador, de pérdida o dafio de las mercaderias durante el transporte.

El comprador asume todos los riesgos y con cualquier otro coste ocurridos después de que las mercaderias hayan
sido asi entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte, incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercaderia y los documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacidn)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete y seguro (de lugar de exportacién al lugar de importacién)
Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial"

Obligaciones del Comprador
I Pago de la mercaderia
B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
I Flete y Seguro (lugar de importacion a planta)

B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial"
B Demoras

DAF (Delivered At Frontier) - Entregadas en Frontera (lugar convenido)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar cuando ha puesto la mercancia despachada en la
Aduana para la exportacién en el punto y lugar convenidos de la frontera, pero antes de la aduana fronteriza del
pals comprador.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte cuando las mercaderias deban
entregarse en una frontera terrestre.

Obligaciones del Vendedor

B Entregar la mercaderia y documentos necesarios
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Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacidn)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion) (parcial)
Seguro (parcial)

Obligaciones del Comprador

I Pagos de la Mercaderia

I Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion) (parcial)
B Seguro (parcial)

B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

I Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

B Demoras

DDP (Delivered Duty Paid) - Entregadas Derechos Pagados (lugar de destino convenido)

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador, despachadas para la importacién, y no
descargadas de los medios de transporte utilizados en el lugar de destino acordado.

El vendedor debe asumir todos los costos y riesgos ocasionados al llevar las mercaderias hasta aquel lugar,
incluyendo los tramites aduaneros, y el pago de los tramites, derechos de aduanas, impuestos y otras cargas para
la importacién al pais de destino.

Obligaciones del vendedor

Entregar la mercaderia y documentos necesarios
Empaque y embalaje

Acarreo (de fabrica al lugar de exportacién)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Seguro

Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Acarreo y seguro (lugar de importacién a planta)
Demoras

Obligacion del comprador
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B Pagar la mercaderia

DDU (Delivered Duty Unpaid) - Entregadas Derechos No Pagados (lugar de destino convenido)

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar cuando ha puesto la mercancia a disposicion del
comprador en el lugar convenido del pais de importacién y el Vendedor ha de asumir todos los gastos y riesgos
relacionados con llevar la mercancia, hasta aquel lugar (excluidos derechos, impuestos y otros cargos oficiales
exigibles a la importacién). Asi como los gastos y riesgos de llevar a cabo las formalidades aduaneras.

Obligaciones del Vendedor

B Entregar la mercaderia y documentos necesarios

B Empaque y embalaje

B Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

B Gastos de exportacidn (maniobras, almacenaje, agentes)

I Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador

B Pago de la mercaderia

B Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
I Flete y seguro (lugar de importacién a planta)

B Demoras

DEQ (delivered Ex-Quay) - Entregadas en Muelle (puerto de destino convenido)

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a disposicién del comprador, sin despachar
para la importacion, en el muelle (desembarcadero) en el puerto de destino acordado. El vendedor debe asumir
los costos y riesgos ocasionados al conducir las mercaderias al puerto de destino acordado y al descargar las
mercaderias en el muelle (desembarcadero). El término DEQ exige que el comprador despache las mercaderias
para la importacidon y que pague todos los tramites, derechos, impuestos y demds cargas de la importacion.

Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercaderia y documentos necesarios

Empaque y embalaje

Flete (de fabrica al lugar de exportacidn)

Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

Flete y seguro (de lugar de exportacién al lugar de importacién)
Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
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Obligaciones del Comprador

I Pago de la mercaderia

I Fletey seguro (lugar de importacién a planta)

B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
B Demoras

Este término puede usarse Unicamente para el transporte por mar o por vias de navegacion interior o para el
transporte multimodal

DES (Delivered Ex Ship) - Entregadas Sobre Bugue (puerto de destino convenido)

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a disposicion del comprador a bordo del
buque, no despachadas para la importacion, en el puerto de destino acordado.

Obligaciones del Vendedor

B Entregar la mercaderia y documentos necesarios

B Empaque y embalaje

I Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

B Gastos de exportacién (maniobras, almacenaje, agentes)

I Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador

I Pago de la mercaderia

B Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
B Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
B Acarreo y seguro (lugar de importacién a planta)

B Demoras

Algunas Novedades de los Incoterms 2011

1. Se establecen 2 categorfas de Incoterms los “multimodales” (EXW, FCA, CPT, CIP, DAP y DDP) y los
“solo maritimos” (FAS, FOB, CFR, CIF y DEQ) expresando con claridad que las ventas con contenedores
deberian de hacerse aplicando siempre incoterms multimodales. De hecho, en la redaccion detallada de
cada Incoterm se tratarian primero los multimodales y a continuacién los sélo maritimos.
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2. Se desaconseja expresamente el Incoterm EXW para ventas internacionales pues no incluye la carga
del envio en los vehiculos que en la practica suele efectuarse por la empresa vendedora. Un FCA incluye
la carga del vehiculo y seria mds adecuado. Otra razén es que se pueden presentar problemas para
obtener el DUA de exportacion, si la operacién lo requiere, pues el despacho de exportacion lo hace el
comprador.

3. Se potencia el uso de FCA, CPT o CIP para contenedores frente a los habituales FOB, CFR o CIF. Las
razones para el uso de estos términos con contenedores son tanto de aminoracion del riesgo para el
vendedor (entrega y transmite el riesgo cuando entrega al primer transportista de la cadena) como de
coste (se adecuan mejor a las practicas comerciales en puerto y se evitan duplicidades de pago por el
mismo concepto).

4. Desaparecen los incoterms DAF, DES y DDU, apareciendo un nuevo incoterm DAP (Delivery at place)
mas adecuado para aplicar a ventas en las que se quiere entregar contratando el transporte principal y
entregando en un lugar determinado.

5. Se ajustan algunas obligaciones de vendedor y comprador en cada incoterm con el objetivo de
adecuarlas mejor a las practicas comerciales a nivel internacional.

En espera de la definitiva publicacién de los nuevos INCOTERMS 2011, esperamos que este articulo os
sea de utilidad.

2116 ELDUMPING

Consiste en la practica comercial de vender en los mercados externos a un precio inferior al precio nacional,
normalmente por debajo del costo de produccion. Es una practica rechazada por el comercio internacional, puesto
gue pone en total desventaja a la oferta del mercado.

Se puede hablar de varios tipos de dumping:
B» Dumping rapaz: cuando una empresa para eliminar la competencia en un mercado extranjero,

deliberadamente disminuye el precio por un periodo breve y luego cuando monopoliza sube el precio y
aumenta las ganancias de la empresa.

B Dumping esporédico: ocurre en términos generales al presentarse sobreproduccién y el empresario para
no dafiar su mercado nacional, vende el exceso de la produccién en el extranjero con un menor precio.

B Dumping persistente: si en periodos largos de tiempo se vende a menores precios en el mercado
internacional, se puede hablar de este tipo de dumping.

B Dumping técnico: en esencia es una forma de disfrazar al dumping. Consiste en algunas diferencias entre

el producto exportado y el vendido internamente, cuando realmente tal desigualdad no es representativa para
las decisiones del consumidor.
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2.1.1.7  LADISTRIBUCION FiSICA INTERNACIONAL.

Los términos ICONTERMS como se ha visto sirven para calcular el costo de la negociacion, teniendo en cuenta
todos los pasos en los cuales se debe incurrir. La Distribucion Fisica Internacional-DFI, corresponde a todas las
actividades que se deben hacer para movilizar la mercancia desde el lugar de origen, es decir donde se fabrica —
pals que exporta hasta el lugar de destino — pais importador, considerando que sean minimos el tiempo vy los
costos. Es de anotar que en Colombia los empresarios en especial los medianos que exportan prefieren hacerlo
bajo el INCOTERMS FOB porque asi no afectan su flujo de caja, al tener que escoger otro INCOTERMS, donde tenga
gue incurrir en gastos que le comprometen dinero, tampoco es recomendable trabajar EXW porque es muy dificil
gue un cliente lo acepte por toda la dificultad que éste genera.

VENDEDOR Aduana
Cargue

TRANSPORTE
MARITIMO
TERRESTRE - AEREO

Descargue
Aduana

COMPRADOR

La grafica muestra el proceso de la DFI, desde el vendedor hasta el comprador, considerando diferentes
modalidades de transporte.

Para determinar los costos de la DFI, de la mercancia, es necesario considerar:

B Los costos en el pais de origen.

B Los costos del transito internacional.

B Los costos en el pais de destino.

B s distancias que existen entre el exportador y el importador
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También se debe tener en cuenta el INCOTERMS, por ejemplo:

B EXW Medellin.
B FOB Buenaventura.
B CIF Miami

B» DDP Atlanta

Se debe disefiar e implementar una cadena de logistica que permita procesos agiles, flexibles de tal forma que

la empresa pueda ser competitiva, en el mercado internacional, es decir que prefieran su empresay no a la
competencia.

EL PRECIO DE EXPORTACION ESTA DADO POR LA SUMATORIA DEL COSTO DEL
PRODUCTO, LA UTILIDAD 'Y LA DFI.

Los costos en el pais exportador son:
B Directos: embalajes, etiquetado y marcado, consolidacién, documentacion, manipulacion local, flete
interno, seguro interno, almacenajes, aduaneros, bancarios y agentes.

B® ndirectos: administrativos, capital utilizado

B Los costos durante el transito internacional son: manipulacién, embarque, desembarque y agentes.
B Los costos en el pais importador son:
B® Directos: Aimacenaje, flete interno, seguro interno, documentacion, tributos aduaneros (arancel e IVA),

bancarios y agentes.
B® Indirectos: Administrativos.

21.2  EJERCICIOS DEL TEMA 1

Con el fin de reforzar la tematica desarrollada, usted debe:

1. Realizar un cuadro con comparativo con los siguientes conceptos:
e Comercio Exterior
e Economia Internacional
e Negocios Internacionales

2. Investigar sobre las condiciones del Comercio Internacional en su localidad, teniendo en cuenta:
e |as negociaciones que se realizan con el resto del mundo o productos que participen en éstas
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e |as empresas que ejecutan las transacciones
e |a importancia que tienen esas transacciones con el extranjero en el desarrollo econémico de su
localidad.

3. Responda el INCOTERMS que se debe utilizar.
e El comprador recoge la mercancia en la fabrica del vendedor
e El|vendedor quiere la mercancia en la borda del barco
e El|vendedor debe dejar la mercancia en el pais de destino_
e El comprador paga los impuestos, pero quiere la mercancia ensu empresa__
e El|vendedory comprador pactaron que el lugar de entrega de la mercancia es el Puerto de Buenos
Aires

2.2 TEMA 2 EL SISTEMA ADUANERO

Es la entidad que hay en un pais encargada de controlar todo el proceso requerido para hacer una importacion y
una exportacion, debe velar por el comercio exterior del pais.

2.2.1.1  FUNCION DE LA ADUANA.

La aduana se ocupa de:

B |5 supervision del trafico internacional de mercancias de un pais.

B L3 aplicacién y el cumplimiento de la normatividad del ordenamiento juridico del comercio exterior del
pals.

I Estd autorizado para aprobar o desaprobar las importaciones vy las exportaciones de bienes que tengan
algun tipo de restriccion o prohibicion, como por ejemplo algunas plantas, y animales.

B Es el encargado del recaudo, hacer la liquidacién vy la aplicacion de los impuestos recaudados por las
transacciones econdmicas.

B Examinar de forma detallada la documentacién que respalda la importacion y la exportacion.

B» No debe permitir el contrabando de mercancias, ni el comercio de bienes ilicitos, como drogas
alucindégenas.

B Cuidar el patrimonio nacional como por ejemplo obras de arte, de arqueologia y otros.

B Hacer los registros y controlar las acciones relacionadas con las importaciones y exportaciones de
mercancias y servicios del pais.
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2.2.1.2 TERRITORIO ADUANERO

Es el espacio en el que se aplica la legislacién aduanera del pais respectivo. Debe estar bien delimitado vy
establecido para poder aplicar la norma respectiva. Si varios paises deciden tener un sitio como territorio
aduanero lo pueden hacer, definiendo muy bien los mecanismos a implementar en la region, es a lo que se le
denomina Unién aduanera. Forman un mercado que debe regirse por la normatividad respectiva.

2213 EL ARANCEL ADUANERO

Es un instrumento econdmico vy juridico que regula el intercambio comercial de un pais o zona aduanera con el
resto de paises, es decir es un impuesto que se debe pagar por el ingreso de mercancia al pais, por ejemplo, los
carros pagan un alto impuesto al ser nacionalizados.

B El arancel de aduanas debe incluir todas las mercancias que importa y exporta un pais y sus criterios de
conformacién son:

B Conceptos claros y precisos

B De f4cil aplicacion

B Universal es decir que sirva para todos los paises, algo asi como los INCOTERMS.

B Que permita hacer estudios econémicos o de mercado en busqueda del equilibrio

Revisando la historia del arancel, se encuentra que, desde la Edad Media, en los puertos espafioles se cobraba
un impuesto por la movilizacién de las mercaderias, luego en el Siglo XVIII se fortalece el arancel pues se
desarrolla a la par con el mercantilismo de la época, aunque busca el proteccionismo. En el siglo XIX se avanza
un poco y en 1862 se consolida la Ley Arancelaria Espafiola, radica un sistema valorativo del impuesto de las
mercancias. En el siglo XX se impone una politica proteccionista, se aprueba en Espafa en 1906 la Ley de Bases
Arancelarias. Paralelamente el resto del mundo hacia lo mismo, con el fin de legalizar el impuesto que se debia
pagar por las mercancias que se importaban.

2214 LANOMENCLATURA DEL ARANCEL

Como se ha dicho la nomenclatura del arancel es universal, es una relacion ordenada de las mercancias objeto del
comercio exterior, debidamente agrupadas, segun sus categorias segun su uso, dicha nomenclatura o clasificacién
se requiere para definir el impuesto respectivo. Se encarga del tema en el mundo la Nomenclatura del Consejo de
Cooperacion Aduanera, teniendo en cuenta:

B Una clasificacién ordenada de las mercancias.

B La mejor ubicacidn de las mercancias.

B L3 unificacién de la terminologia aduanera.

B Facilitar la negociacion de los acuerdos comerciales.

Las principales caracteristicas de la nomenclatura aduanera son:
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Simplicidad, porgue al utilizarla a nivel mundial todos los paises lo entienden.
Precisidn, asi se puede determinar la partida mas acertada para cada mercancia.
Objetividad, la clasificacién de la mercancia sea la misma en cualquier arancel.

Mediante el Convenio de Bruselas de 1983, surgié la Nomenclatura Arancelaria del Sistema Armonizado para que se
le diera cumplimiento a nivel internacional, fundamentado en los siguientes aspectos:

Proporcionar una nomenclatura comun para aplicar las tarifas.
Facilitar el comercio internacional.

Facilitar y homogenizar las estadisticas.

Bajar los gastos en el comercio internacional.

La unificacién de los documentos comerciales.

Facilitar la transmision de datos.

Las secciones del sistema armonizado son 21, con 96 capitulos con cédigos de seis digitos, donde:

B Los dos primeros indican el numero del capitulo. Cada capitulo se divide en partidas.

B Los tercerosy cuartos indican la partida o grupo dentro del capitulo, existe cerca de 1.241 partidas, éstas
tienen varias subpartidas.

B El quinto digito representa la primera desagregacion del sexto digito u otra subpartida.

La tabla le muestra con mas claridad:

Orden del Digito

Indicacién Subpartida Subpartida NC

Con un ejemplo serd mas facil, tomando los crustdceos se tiene:

“PARTIDA: 03.06 Crustdceos, incluso pelados, vivos, frescos, refrigerados, congelados, secos, salados o en
salmuera; crustaceos sin pelar, cocidos en agua o vapor, incluso refrigerados, congelados, secos, salados o en
salmuera; harina, polvo y "pellets" de crustaceos, aptos para la alimentacion humana”. Indica los productos que
se pueden incluir, ademas plantea sus caracteristicas generales.

“SUBPARTIDA: 03.06.13 --Camarones, langostinos y demas decdpodos”. Con ésta va especificando el producto.

“SUBPARTIDA: 03.06.13.10.00 --- Langostinos (Penaeus spp.)”. Esta ya es la partida definitiva, es la que debe
guedar en los documentos de exportacién y con base en ésta se cobra el impuesto.
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KND 21T '

La descripcién y contenido de la nomenclatura del Arancel Armonizado de Colombia usted lo encontrara en:

http://www.productosdecolombia.com/main/guia/Estructura arancel.asp

La legislacién que fundamenta el manejo arancelario en Colombia estd en:

http://vlex.com.co/tags/nomenclatura-arancelaria-del-sistema-armonizado-2158253

Usted puede complementar el tema en:

http://www.slideshare.net/wilpica/clasificacion-arancelaria

2.3 EJERCICIO DEL TEMA 2

Con el fin de reforzar la tematica desarrollada, usted debe:

1.- Visitar la pagina Web de la DIAN y hacer un inventario de la misma, es decir hacer un listado del link que
se encuentre alli.

2.- Investigar cudles son los territorios aduaneros que hay en Colombia.
3.- Indagar la historia del Arancel Aduanero en Colombia.

4 - Elaborar 5 ejemplos de productos tomados del Arancel, donde quede establecido el capitulo, la partida y
las sus partidas.

2.4 TEMA 3 LA CONTRATACION INTERNACIONAL
2.4.1 CONTENIDO DEL CONTRATO

La realizacion de los negocios internacionales se realiza mediante la ejecucion de contratos, realizados entre los
compradores y los vendedores, cuyas caracteristicas son:

No exige una forma especial.

Existe un consentimiento comun entre las partes.

Hay una relacién juridica segun la normatividad adecuada.
Define las obligaciones de las partes.

Es de caracter patrimonial.

Estd dado en la lengua acordada.
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B El contrato debe cumplirse como lo estipula la ley.
B Debe contener el objeto del negocio juridico.
B |Indica el lugar, la fechay la firma de las partes.

Un contrato es del orden internacional cuando cumple con las siguientes especificaciones:
B L3 situacidon comercial de los contratantes.
La diversa residencia de las partes.

»
B L3 ubicacién de los establecimientos comerciales.
B a2 mercancia debe pasar las fronteras nacionales de las partes.

2411  ETAPAS DEL CONTRATO INTERNACIONAL

En la grafica usted puede observar los pasos que implica la realizacién de un contrato del orden internacional.

a

BMALIZTACION
\ JEALIOUN
K

Se ejecuta de Actividades Brinda la Implica la
manera inmediata, preliminares, informacioén aceptacion de
segun los acuerdos fincluye, cotizaciones,j] necesaria para la las partes, define

de las partes. informaciéon contratacion, presupuestos,

general, factura veraz,clara y precisa tiempos, plazos.
proforma, parala Queda listo para
presupuesto entre contratacion. la ejecucion.
otros.

24.1.2 LA ORGANIZACION MUNDIAL DEL COMERCIO

Después de la experiencia del GATT los paises, deciden en la Ronda de Uruguay, en 1994, firmar el acta que ha de
conducir a la conformacién de la OMC. La tabla siguiente muestra los aspectos basicos de la organizacion.

Hylplefe]lef 8 Los principios de la OMC son esencialmente los mismos sefialados con anterioridad para el
GATT, los mismos que se ven asimilados en cada uno de los acuerdos que componen esta
organizacion.
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Objetivos En el preambulo del acuerdo se establecen como objetivos:

Elevar los niveles de vida y pleno empleo.

Aumento de ingresos reales y demanda efectiva.

Acrecentar la produccién y el comercio de bienes y servicios.

Utilizacién 6ptima de recursos mundiales de conformidad con el objetivo de un
desarrollo sostenible.

Proteger y preservar el medio ambiente.

e Incrementar los medios para hacer todo lo anterior de manera compatible con sus
respectivas necesidades e intereses segun los diferentes niveles de desarrollo
econoémico.

Categon’as Se sefialan tres categorias de Estados:

de los e Paises Desarrollados
Estados e Paises en Desarrollo
e Paises menos adelantados

Silaleile) g0 En términos del articulo Il del Acuerdo de Marrakech, la OMC:

e Facilitara la aplicacién, administracion y funcionamiento del presente Acuerdo y de
los Acuerdos comerciales multilaterales y favorecerd la consecucién de sus
objetivos y constituird también el marco para la aplicacion, administracion y
funcionamiento de los acuerdos comerciales plurilaterales.

e Serd el foro para las negociaciones entre sus miembros acerca de sus relaciones
comerciales multilaterales en asuntos tratados en el marco de los acuerdos
incluidos en los anexos del presente Acuerdo.

e Administrara el entendimiento relativo a las normas y procedimientos por los que
se rige la solucion de diferencias.

e Administrara un mecanismo de examen de las politicas comerciales.

e Con el fin de lograr una mayor coherencia en la formulaciéon de las politicas
econdmicas a escala internacional de reconstruccién y fomento y sus organismos
conexos.

Fuente: Capitulo Il Del GATT a la OMC — adaptacion la autora. En linea: http://www.bibliojuridica.org/libros/1/179/5.pdf

Es importante sefialar las diferencias entre el GATT y la OMC, establecidas en el mismo documento fuente, asi:

El GATT era dos cosas a la vez
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B Un acuerdo internacional; es decir, un documento en el que se establecian las normas que regulaban el
comercio internacional.

B Una organizacién internacional creada posteriormente para prestar apoyo al acuerdo.

Diferencias entre el GATT y la OMC.

Con la creacién de la OMC desaparece el GATT, pero la organizacidn, subsiste el acuerdo, el cual ha sido modificado
y se han incorporado diversos acuerdos. Existen varias diferencias importantes entre el GATT y la OMC.

B EIGATT tuvo un caracter ad hocy provisional. El Acuerdo General nunca fue ratificado por los parlamentos
de los miembros y no contenia ninguna disposicién sobre la creaciéon de una organizaciéon. La OMC y sus
acuerdos tienen un caracter permanente. Como OMC tiene una sdlida base juridica porque sus miembros han

ratificado los acuerdos de la OMC y éstos estipulan el modo de funcionamiento de la OMC.

B a2 OMCtiene miembros. EIl GATT tenia partes contratantes, lo que subrayaba el hecho de que oficialmente
el GATT era un texto juridico.

I EIGATT se ocupaba del comercio de las mercancias, los acuerdos de la OMC abarcan también los servicios
y la propiedad intelectual.

La estructura administrativa de la OMC.

La OMC es el marco institucional del comercio mundial, asi como el érgano administrador de los acuerdos o
instituciones creadas en la Ronda de Uruguay. Su estructura se presenta en la siguiente grafica.
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ESTRUCTURA ADMINISTRATIVA DE LA OMC

CONFERENCIA
MINISTRAL

| l

Exar;;gn de Consejo Oll'gano c:‘e
politicas solucion de
comerciales General diferencias

Consejo del
comercio de
mercancias (GATT)

Comités derivados
de los
acuerdos Bilaterales

Consejo del
comercio de
servicios (GATS)

Comités derivados
de los
acuerdos Plurilaterales

Consejo de
aspecto de
propiedad intelectual

Fuente: Capitulo II Del GATT a la OMC. En linea: http://www.bibliojuridica.org/libros/1/179/5.pdf

24.1.3  ORGANIZACION DEL COMERCIO EXTERIOR EN COLOMBIA

Antes del proceso de apertura econdmica en los afios 90, en el pais era la Ley 6 de 1971, la Ley 67 de 1979 vy la
Ley 48 de 1983 y otras disposiciones las que regian el comercio exterior en Colombia. Después de la Constitucion
de 1991 el conocido INCOMEX, Instituto de Comercio Exterior, que era la entidad que manejaba el Comercio
Exterior en el pais paso a ser el nuevo Ministerio de Comercio Exterior, mediante la Ley 7 de 1991, la cual regulaba
de manera general el Comercio Exterior en el pais con el fin de impulsar, promover, fomentar, apoyar y coordinar
el comercio exterior. La misma ley creo el Consejo Superior de Comercio Exterior como érgano asesor del
Gobierno Nacional, presidido por el jefe del Estado, con silla para algunos de los ministros y buscan orientar la
celebracidn de las negociaciones internacionales del pais.

El Ministerio de Comercio Industria y Turismo.
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La Ley 790 de 2002 le concede al presidente la facultad de fusionar organismos, uno de los ministerios que se
fusionaron fue el de Comercio Exterior, quedando asi el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo. Con un
Viceministerio de Comercio Exterior, con las mismas funciones que venia desempefiando el ministerio anterior.

De dicho Viceministerio, dependen:

I Las oficinas en el Exterior

B L3 Direccion de Comercio Exterior, en ésta se ubican: la Subdireccién de Disefio y Administracién de
Operaciones, la Subdireccién de Practicas Comerciales y Direcciones Territoriales.

B La Direccidn de Relaciones Comerciales

B La Direccidn de Integraciéon Econédmica

B La Direccién Inversion Extranjera y Servicios

Otras entidades relacionadas con el Comercio Exterior en Colombia.

Ademas del Ministerio que hemos mencionado, para garantizar el buen funcionamiento del Comercio Exterior en
el pais se cuenta con las siguientes organizaciones:

PROEXPORT

Banco de la Republica.

BANCOLDEX.

FIDUCOLDEX.

Departamento Nacional de Planeacion.
COINVERTIR.

ICONTEC

DIAN

DANE

242  EJERCICIOS DEL TEMA 3

Con el fin de reforzar la tematica desarrollada, usted debe:

1. Busque un modelo de un contrato de compraventa internacional y elabore un ejemplo que se ajuste
a una situacion real.

2. Investigue sobre la OMC en Colombia, cémo funciona, dénde se ubica y los demds elementos que
considere importantes.
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3 UNIDAD 2 PROCEDIMINTO DE UNA IMPORTACION

Clasificacion COMPORTAMIENTO

Equinos
- #Maquinaria
_ Servicios
Insumos

La Economia Nacional tiene las estadisticas
de las importaciones, del pais, nos favorece

— IMPORTACIONES— importar bienes de capital y no de consumo.

La grafica muestra aspectos basicos de las importaciones, su participacién en la economia de un pais.

Es recomendable ver: Proceso de importaciéon en: http://www.youtube.com/watch?v=KOTt2v5c)Sw

OBJETIVO GENERAL

Definir el procedimiento de una importacion en Colombia.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

B Conceptualizar el tema de las importaciones.
B Definir el procedimiento requerido para hacer una importacion.
B Establecer las condiciones minimas de los medios de pago empleados en el comercio internacional.
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3.1 TEMA 1 IMPORTACIONES
3.1.1.1  DEFINICION DE IMPORTACION

Consiste en el ingreso de mercancias o servicios, provenientes de un pais o una zona franca, al territorio nacional,
por lo cual se deben cancelar unos derechos o impuestos denominados aranceles.

3.1.1.2 MODALIDADES DE IMPORTACION

Consiste en las formas que la ley establece para hacer las importaciones, por eso es importante considerara lo que
dice el Decreto 2685 de 1999 y de igual forma usted debe estar actualizdndose al respecto pues suele sufrir
modificaciones que son de acuerdo con los cambios del mercado y de los negocios como tal.

Segun el Estatuto Aduanero (Decreto 2685 de 1999)

1. Importacién ordinaria: Es la introduccidon de mercaderias extranjeras en el territorio aduanero colombiano
con el fin de permanecer en él de manera indefinida, con el pago de los tributos aduaneros correspondientes.

2. Importacién con franquicia: Es aquella que, en virtud de Tratado, Convenio o Ley, goza de exencidn total o
parcial de tributos aduaneros y con base a la cual la mercaderia queda en disposicidon con restricciones, salvo
lo dispuesto en la norma que consagra ese beneficio.

3. Reimportacién para perfeccionamiento pasivo: La reimportacion de mercaderia exportada para elaboracion,
reparacién o transformacion, ocasionard pago de tributos aduaneros sobre el valor agregado en el exterior,
para lo cual se aplicaran las tarifas correspondientes a la su partida tarifaria del producto terminado que se
importa. La mercaderia asi importada quedara en libre disposicion.

4. Reimportacion en el mismo estado: se puede importar, sin el pago de los tributos aduaneros, la mercaderia
exportada -provisoria o definitivamente- siempre que no haya sufrido modificacion en el extranjero y que se
hayan pagado los impuestos internos.

5. Importacién en cumplimiento de garantia: se puede importar, sin el pago de tributos aduaneros, la
mercaderia que, en cumplimento de una garantia de fabricante o proveedor, haya sido reparada en el exterior.

6. Importacién para reexportacion en el mismo estado: Es la importacion con suspension de tributos aduaneros
para mercaderias destinadas a reexportacion en un plazo sefialado y que no hayan sufrido modificacion alguna,
excepto el desgaste normal por su uso. Queda en disposicion restricta. No podran ser importadas bajo esta
modalidad mercaderias fungibles ni aquellas que no puedan ser plenamente identificadas.

7. Importacién temporal para perfeccionamiento activo: Es la importacién temporal que permite recibir dentro

del territorio aduanero colombiano, con suspension total o parcial de derechos de importacion, mercaderias
destinadas a ser total o parcialmente reexportadas, en un plazo determinado, después de haber sufrido
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transformacion, elaboracién o reparacién. Bajo esta modalidad también puede ser importada maquinaria,
equipamiento, partes, piezas o insumos para la produccidn, total y parcial, de bienes y servicios destinados a
exportacion.

Los tipos de importacion para perfeccionamiento activo contempladas por el nuevo estatuto aduanero
colombiano son:

a) Importacién temporal para perfeccionamiento activo de bienes de capital. Es la importacion temporal de
bienes de capital, con suspensidn de tributos aduaneros, destinados a ser reexportados, después de haber sido
sometidos a reparacién o acondicionamiento, en un plazo no superior a los seis (6) meses, prorrogables por
igual periodo en casos debidamente justificados y autorizados por la autoridad aduanera. La Direccién de
Impuestos y Aduanas Nacionales determinard las mercaderias que pueden ser objeto de esta modalidad de
importacion. El bien asi importado queda en disposicion restringida.

b) Importacién temporal para Sistemas Especiales de Importacion - Exportacion. Entiéndase por importacion
temporal en desarrollo de Sistemas Especiales de Importacién - Exportacién, la modalidad que permite recibir
dentro del territorio aduanero colombiano, en base a los articulos 172, 173 y 174 del Decreto Ley 444 de 1967,
con suspension total o parcial de tributos aduaneros, mercaderias especificas destinadas a ser exportadas total
o parcialmente en un plazo determinado, después de haber sufrido transformacion, elaboracién o reparacién,
bien como los insumos necesarios para estas operaciones.

Bajo esta modalidad también se puede importar maquinaria, equipamiento o piezas de reposicidén para la
produccion, total o parcial, de bienes y servicios destinados a la exportacién. Las mercaderias asi importadas
guedan en disposicion restringida.

¢) Importacién para procesamiento industrial. Es la modalidad bajo la cual se importan materias primas e
insumos que van a ser sometidos a transformacién, procesamiento o manufactura industrial, por parte de
industrias reconocidas como Usuarios Altamente Exportadores y autorizadas por la autoridad aduanera. La
mercaderia asi importada quedard en disposicién restringida. Los Usuarios Altamente Exportadores
autorizados para utilizar esta modalidad, deberan presentar declaracion de Importacion especifica sin
necesidad de pagar los tributos aduaneros. La Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales dard las
instrucciones para el proceso de esta modalidad de importacion y habilitara el depdsito dentro del cual se
realizardn las operaciones de procesamiento industrial.

8) Importacion para transformacién o montaje: Es la modalidad bajo la cual se importan mercaderias que van a
ser sometidas a procesos de transformacion o montaje, por parte de industrias reconocidas como tales por la
autoridad competente, y autorizadas por la Direccidén de Impuestos y Aduanas Nacionales.

La mercaderia asi importada quedara en disposicién restringida.

Los autorizados para utilizar esta modalidad, deberan presentar la declaracién de Importacion especifica, sin
necesidad de pagar los tributos aduaneros.

@ PBX: 322 10 00/ Linea Gratuita Nacional: 018000 410 203 @ Calle51No, 51 27 / Medellin - Colombia  Siguencs: €3 Uremington €D Remington_Edu

www.uniremington.edu.co




UNII%EMINGTON " PROCESOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION | 37

Spenshon TECNOLOGIA EN GESTION LOGISTICA

N

La Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales dard las instrucciones para el procesamiento de esta
modalidad de importacion y habilitard el depdsito donde se almacenaran las mercaderias que serdan sometidas
al proceso de transformacion o montaje.

9) Entregas urgentes: La Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales podra autorizar, sin tramite previo
alguno, la entrega directa al importador de mercaderias destinadas a ayudar a las victimas de catdstrofe o
siniestro, a satisfacer necesidades urgentes o en funcién de la especial naturaleza del bien en cuestion.

En estos ultimos casos, se liquidaran los tributos correspondientes y se podra exigir una garantia hasta la
finalizacion de los tramites de importacion

3.1.1.3 REGIMENES DE IMPORTACION

Libre: libre Importacion es aquella mercaderia que puede ingresar en el territorio aduanero colombiano sin ningin
inconveniente o requerimiento especial por parte de la Aduana.

Alcanza a la mayoria de las mercaderias y productos, siendo necesario apenas el registro de importacion y la
licencia, que se otorga automaticamente;

Licencia previa: En esta modalidad estan incluidos principalmente los productos quimicos para el tratamiento de
narcoticos (precursores), armas, municiones y explosivos, asi como bienes usados, imperfectos, mercaderias
objeto de liquidacion, importaciones no reembolsables, productos exentos de impuestos y los presentados por
entidades oficiales (con excepcion de gasolina y urea, importados por Ecopetrol).

El principal objetivo de la licencia previa es permitir al Estado efectuar controles sobre las importaciones, con el
objetivo de proteger la industria nacional colombiana; controlar el ingreso de divisas y proteger al consumidor y
la salud publica. Con el mecanismo de la licencia previa, el gobierno puede controlar la demanda futura de cambio,
restringir los consumos considerados superfluos y coordinar la politica de importaciones de acuerdo con los planes
de desarrollo econdmico y social.

En el régimen de licencia previa se encuadran los bienes usados, defectuosos, los que tienen alguna exencién
arancelaria, las importaciones del sector publico y las coberturas sin cobertura cambiaria (aquellas que no implican
salida de divisas, como por ejemplo inversiones extranjeras, donaciones, etc.).

Prohibido: Armas quimicas, bioldgicas y nucleares; residuos nucleares o téxicos, aldrina, heptacloro, dieldrina,
clordano, confecloro y sus compuestos, lindano aislado o compuesto con otras sustancias, residuos consistentes
en mezclas liquidas y equipamientos bélicos. La mayoria de estos productos sélo pueden ser importados por el
gobierno colombiano a través de su industria militar
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3.1.14  PASOS PARA HACER UNA IMPORTACION

Los pasos para hacer la importacion también los establece la norma.

1. Ubicacion de la subpartida arancelaria:

Usted tiene dos opciones: 1) Consultando directamente el arancel de aduanas. 2) Con la ayuda informal que le
brinda el ZEIKY. (Es importante aclarar que la DIAN es el Unico Ente autorizado para determinar la clasificacion
arancelaria, segun el Decreto 2685/99 Art.236 vy la Resolucion 4240/00 Art. 154 al 157 de la DIAN — Division de
Arancel, tel. 6079999 Ext. 2128/2129. Costo: medio salario minimo).

2. Estudio de mercado:

Realice un estudio de mercado y de factibilidad econdmica de la importacién, analizando entre otros aspectos:
precio del producto en el mercado internacional, costos de transporte internacional, costos de nacionalizacion
y demds gastos a que hubiere lugar.

3. Identificacién del producto:

3.1 Verifigue la subpartida arancelaria del producto a importar para que, a través de ésta, pueda saber los
tributos aduaneros (gravamen arancelario e impuesto sobre las ventas, IVA) y demas requisitos para su
importacion.

3.2 Consulte el Arancel de Aduanas para verificar si el producto a importar estd sujeto a vistos buenos e
inscripciones previas ante entidades como ICA, Invima, Ministerio de Minas, Ministerio de Ambiente, Ministerio
de Transporte, Ministerio de Agricultura, Superintendencia de Vigilancia y Seguridad Privada, Superintendencia
de Industria y Comercio, Ingeominas, entre otras.

En caso de que su producto no esté sujeto a ningln requisito previo no se requiere la autorizacién de registro
de importacion.
3.3 Sisu actividad es el comercio de bienes debe estar inscrito en la Cdmara de Comercio y solicitar el Registro
Unico Tributario (RUT), en la Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales - DIAN,

4. Tramite ante El Ministerio de Comercio, Industria y Turismo: en caso de requerirse Registro de
Importacion

Este procedimiento se hace Unicamente por medio electrénico por la pagina Web: www.vuce.gov.co

Para Importacion de bienes cuyo valor sea Mayor a UsD1.000:
a) Se debe adquirir Firma Digital ante una entidad autorizada por la Superintendencia de Industria y
Comercio(Certicamara).

b) Inscripcién en el Grupo Operativo a través del correo registro@mincomercio.gov.co (RUT, Nombre de la
empresa, Nombre del representante legal, direccion de correo electrénico, nimero de teléfono, fax, direccion
y ciudad de domicilio). Por medio de correo electrénico, el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo asigna
un usuario y una contrasefia.
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c) Diligenciamiento del registro a través del sistema VUCE: www.vuce.gov.co, ingresar por el médulo de
Importaciones y realizar el correspondiente pago via electrdnica. El valor del Registro de Importacion por cada
1800 caracteres es de $30.000.
Para Importacion de bienes cuyo valor sea menor a USD1.000:

a) Inscripcién en el Grupo Operativo, Calle 28 # 13 A 15 Local 3, con Camara de Comercio y RUT
b) Firma de Condiciones de Uso en el grupo operativo. A través de correo electronico se asigna un usuario y
una contrasefia.
c) Elaboracién del registro de importacién a través del Sistema VUCE, en www.vuce.gov.co.
d) Pago de Registro de Importacién electrdnica.

Nota: El importador que utilice una Agencia de aduanas o un Apoderado Especial para diligenciar el Registro
de Importacion, debera tramitar un poder autenticado y radicarlo en la Calle 28 # 13 A -15 Local 3, junto con
el formato de condiciones de uso VUCE.

Para aquellas empresas o personas que tengan firma digital y quieran llevar base de datos de los registros
realizados, pueden adquirir el aplicativo VUCE en el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo que facilitara
la transferencia de datos, por un valor de tres salarios Minimos Legales Vigentes.

5. Procedimiento cambiario en las importaciones:

El Régimen Cambiario establece la obligacién de canalizar el pago a través de los intermediarios del mercado
cambiario autorizados por la ley (bancos comerciales, corporaciones financieras, etc.). El importador debe girar
al exterior las divisas correspondientes al pago de la importacion, previo el diligenciamiento del formulario
Declaracion de Cambio No. 1. Cuando el plazo para el pago sea superior a seis (6) meses (fecha documento de
transporte), se constituye en operacion de endeudamiento externo y se debe informar al Banco de la Republica
a través de los intermediarios financieros, siempre y cuando la operacion sea superior a diez mil délares, (USD
$10.000) valor FOB y se efectta dicho procedimiento con el Formulario No. 6, que lo entrega el banco.

6. Otros tramites:

Verifique los términos de negociacion (Incoterms) y si le corresponde pagar el valor del transporte
internacional, contrate la empresa transportadora con la que se definirdn dichos costos para el traslado de la
mercancia hasta el puerto colombiano que mas convenga vy a la cual se podra dar indicacién sobre el Depdsito
de Aduanas, en el que se desea que se almacene la mercancia mientras se nacionaliza.

7. Proceso de nacionalizacidn:

7.1 Una vez se encuentre la mercancia en Colombia en el Depdsito Aduanero, se recomienda solicitar
autorizacion para realizar una pre-inspeccion con anterioridad a la presentacién de la Declaracién de
Importacion y demds documentos, esto cuando surjan dudas acerca de la descripcién, nimeros de serie o
identificacion o cantidad.

7.2 Si el valor de la Importacion es igual o superior a USD5.000, se debe diligenciar la Declaracion Andina Del
Valor En Aduana. Este es un documento soporte de la Declaracién de Importacién, el cual determina el valor
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en Aduanas (Base para el pago de los Tributos Aduaneros) de las mercancias objeto de Importacién y especifica
los gastos causados en dicha operacion.

7.3 La liquidacion de tributos Aduaneros (Gravamen Arancelario, IVA), se hace a través de la Declaracion de
importacion, el pago de estos impuestos se realiza ante los intermediarios financieros, en las aduanas en donde
opera el Sistema Informatico Siglo XXI, los formularios se hacen por medio electrénico.

7.4 Segun el Estatuto Aduanero (Decreto 2685/99) podran actuar directamente ante la DIAN:

e |as personas Juridicas que realicen importaciones que individualmente no superen el valor FOB de mil
dolares americanos (USD1.000), quienes actuaran de manera personal y directa a través de su representante
legal o0 apoderado.

e  Las personas naturales que realicen importaciones que individualmente no superen el valor FOB de mil
ddlares americanos (USD1.000), quienes deberan actuar de manera personal y directa.

e Losviajeros en los despachos de sus equipajes.

Nota: Cuando se trate de importaciones cuyos montos sean superiores a mil délares americanos (USD1.000),
se debe contratar los servicios de una agencia de aduanas, para que realice este proceso.

7.5 Para el levante o retiro de la mercancia, una vez cancelados los tributos aduaneros, debe dirigirse al
Depdsito Habilitado de Aduanas donde se encuentre la mercancia y presentar los siguientes documentos, los
cuales seran revisados por un funcionario de la Aduana respectiva, y que deberdn conservarse por un término
de cinco afios como minimo:

|. Factura comercial

Il. Lista de Empaque

I1l. Registro o Licencia de Importacién, si se requiere.

IV. Certificado de Origen (Segun el producto y el Origen)

V. Declaracion de Importacion

VI. Documento de Transporte (Guia Aérea — Conocimiento de Embarque)

VII. Declaracién Andina del Valor en Aduana, Si se requiere VIII. Otros certificados o vistos buenos, si se
requieren.

7.6 El sistema informatico aduanero determina si podra efectuarse levante automatico o si se requiere
inspeccion fisica de la mercancia. En el primer caso, podra retirar la mercancia una vez sea autorizado por el
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Depdsito o Funcionario Aduanero, en el segundo caso el inspector de la DIAN verificard la concordancia de lo
declarado en los documentos con la mercancia para la cual se solicita autorizacion de levante.

Importacién de Muestras sin Valor Comercial:

Se consideran muestras sin valor comercial aquellas mercancias declaradas como tales y estén amparadas en
una factura proforma o comercial.

Para la importacion de estas mercancias no se requiere registro o licencia de importacién, salvo que por su
estado o naturaleza requieran el cumplimiento de vistos buenos o requisitos que conlleven a la obtencién de
licencias o} registros de importacion.
En todo caso estos bienes estan sujetos al pago de Tributos Aduaneros de acuerdo al estipulado en la
subpartida arancelaria correspondiente.

3.1.2  EJERCICIO DEL TEMA 1

Con el fin de profundizar en la tematica desarrollada, usted debe:
1. Investigar, éCémo se hace la importacion de un servicio?

2. ¢éCudl hasido el comportamiento de las importaciones en Colombia durante los Ultimos tres afios?

3.2 TEMA 2 MEDIOS DE PAGO Y COBRO INTERNACIONAL

Es un tema muy corto y sencillo simplemente se tienen los siguientes medios de pago, es decir, el instrumento
con el cual se paga la transaccién, éstos son en el marco internacional:

B Simples, son los billetes, cheque personal, cheque bancario, transferencia bancaria, orden de pago simple
y remesa simple.

B Documentarios. Estan la orden de pago documentaria, remesa documentaria y crédito documentario.
Todos los documentos deben contener:

Denominacién del documento.
Monto o valor del documento.
Nombre del beneficiario.

El lugar de pago.

El lugar de expedicidn.

La fecha del documento
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B Lafirma del responsable.

3.21  EJERCICIO DEL TEMA 2

Con el fin de profundizar en la tematica desarrollada, usted debe:

1.- Investigar: en qué consiste cada uno de los medios de pago citados en el temario. Teniendo en cuenta:

Contenido de los documentos.
Partes que intervienen.
Clasificacion.

Condiciones de pago.
Ventajas.

Desventajas.
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4 UNIDAD 3 PROCEDIMIENTO DE UNA EXPORTACION

Clasificacion COMPORTAMIENTO

® Servicios

. [ Café
_ Servicios
Petroéleo

La Economia Nacional tiene las estadisticas
de las importaciones, del pais, nos favorece

- EXPORTAEION ES— importar bienes de capital y no de consumo.

Vo

Usted puede ilustrar el tema con el analisis del video: Cémo exportar de Colombia a Europa, ubicado en:

http://www.degerencia.com/videos/como_exportar a europa

OBJETIVO GENERAL

Definir el procedimiento de una exportacion en Colombia.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

e  Conceptualizar el tema de las exportaciones.
e Definir el procedimiento requerido para hacer una exportacion.

e  Plantear los fundamentos del marketing internacional.
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4.1 TEMA 1 EXPORTACIONES
41.11  DEFINICION DE EXPORTACION.

Se define como exportacion a la salida de mercancias que estan a libre disposicion dentro del Territorio Nacional,
con destino a otro pais 0 una Zona Franca Colombiana.

411.2 MODALIDADES DE EXPORTACION.

Los diferentes tipos o modalidades de exportacién las define la normatividad colombiana, por ende, es susceptible
a cambios, por tal motivo es bueno mirar lo que al respecto registra una empresa consultora experta en el tema:

Son las diferentes formas de declarar la mercancia objeto de exportacion e indica si el declarante queda obligado
al cumplimiento de una obligacién posterior en un tiempo determinado, frente a la mercancia exportada.

A continuacion, se enuncian:

a. Exportacion definitiva: Esta modalidad regula la salida de mercancias nacionales o nacionalizadas del
territorio aduanero nacional, con destino a otro pais 0 a una zona franca industrial debienes y servicios, para su
uso o} consumo definitivo.
La exportacién definitiva puede realizarse de cuatro formas, de acuerdo con el tipo de embarque y los datos
suministrados en la declaracion de exportacion.

1. Exportacién definitiva en un Unico embarque con datos definitivos:

2. Ocurre cuando la mercancia objeto de exportacion se hace en un solo embarque; es decir en un mismo
medio de transporte, y la declaracion de exportacion que la ampara contiene toda la informacion definitiva
referente a la operacion.

3. Exportacién definitiva en un Gnico embarque con datos provisionales:

4. Estaoperacion es procedente cuando la mercancia declarada para la exportacion se va al exterior en un
sélo embarque; es decir, en un mismo medio de transporte, pero la declaraciéon de exportaciéon que la
ampara, contiene algunos datos provisionales de la mercancia por cuanto al momento del embarque es
posible que el exportador o declarante no tenga toda la informacién referente a su naturaleza, caracteristicas
fisicas o quimicas de la mercancia o circunstancias inherentes a su comercializacion.

5. Eneste evento, el declarante cuenta con el término de tres (3) meses, para presentar la declaracién de
exportacion con datos definitivos, ante la misma administracién de aduanas donde tramité la declaracion
con datos provisionales.

6. Exportacidn definitiva en embarques fraccionados con datos definitivos o provisionales (con cargo a un
documento que acredite la operacién):

7. Esta operaciéon es procedente cuando la mercancia declarada para la exportacién se despacha en
diferentes envios y con diferentes documentos de transporte. Cuando la informacién del embarque
fraccionado contenga datos definitivos de la operacion, el declarante dentro de los 10 primeros dias de cada
mes, contados desde la fecha del primer embarque, debe presentar la declaracion de exportacién
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consolidada de los embarques. Cuando se utilicen datos provisionales, la presentacién de la declaracion
consolidada debera realizarse a mas tardar dentro de los tres meses siguientes al primer embarque.

1. Exportacion definitiva — autorizacion de embarque global con cargues parciales: Los usuarios altamente
exportadores - ALTEX - los exportadores de productos agricolas pueden tramitar sus exportaciones mediante
cargues parciales, previa obtencién de la autorizacién de embarque global. A igual tratamiento pueden
acogerse las exportaciones que se realicen desde el territorio aduanero nacional con destino a los usuarios
industriales de zonas francas.

Para el efecto, deben presentar la solicitud de autorizacién de embarque global, para efectuar cargues
parciales de la mercancia objeto de exportacion. La autorizacién otorgada por la autoridad aduanera, tendrd
la misma vigencia del documento que acredite la operacién de exportacion; por ejemplo, el contrato de
compraventa celebrado entre el exportador colombiano y el importador extranjero o su representante.

b. Exportacién temporal para perfeccionamiento pasivo: Esta modalidad regula la salida de mercancias
nacionales o nacionalizadas del territorio aduanero nacional, para ser sometidas a transformacién, elaboracién
o reparacién en otro pais o en una zona franca industrial de bienes y servicios y cuya permanencia en el exterior
estd regulada por el término de permanencia que autorice la aduana al momento de la aceptacién de la solicitud
de autorizacion de embarque. Antes del vencimiento de dicho plazo, las mercancias deben ser reimportadas.

Terminacion de la modalidad: La modalidad de exportacién temporal para perfeccionamiento pasivo debe
terminar dentro del plazo sefialado por la aduana, en una de las siguientes situaciones:

a. Reimportacion por perfeccionamiento pasivo.
b. Exportacion definitiva.

C. Reimportacion en el mismo estado.

d. Destruccion de la mercancia en el exterior.

e. Cesién de mercancia.

C. Exportacién temporal para reimportacion en el mismo estado: Esta modalidad permite la salida temporal
de mercancias nacionales o nacionalizadas, del territorio aduanero colombiano al exterior, para atender una
finalidad especifica en un plazo determinado, fijado por el declarante, sin que exceda de un (1) afio. Antes del
vencimiento del término autorizado, la mercancia debe reimportarse sin haber sufrido modificaciones en el
extranjero, con excepcioén del deterioro normal por su uso.
Las mercancias asi exportadas deberan salir del pais en un Unico embarque y con los datos definitivos de la
operacion. lgualmente deberan quedar plenamente identificadas por sus caracteristicas permanentes que las
individualizan de las demas de su género.
El declarante debe conservar en su poder por el término de cinco (5) afios, contados a partir de la presentacion
y aceptacion de la solicitud de autorizacion de embarque, el documento que acredita el contrato que originé la
exportacion.

Bajo la modalidad de exportacion temporal para la reimportacion en el mismo estado también pueden
exportarse los siguientes bienes:
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* Bienes del patrimonio cultural de la nacién: El término de permanencia en el exterior no podra ser superior
a tres (3) aflos y se requiere de la constitucion de una garantia que asegure la reimportacién de los bienes.
e Mercancias en consignacién: Son mercancias que se exportan temporalmente con el fin de promover
pedidos en el exterior y pueden ser objeto de reimportacion o de declaracion de exportacién definitiva
dentro del término sefialado por la autoridad aduanera al momento de realizarse la exportacién temporal.
* Leasing de exportacion: La exportacion de bienes que realicen las compafiias de financiamiento comercial,
podran reimportarse en el mismo estado cuando no se ejerza la opcidon de compra. En este caso, la
reimportacion deberd efectuarse dentro de los seis (6) meses siguientes al finalizar la operacion de leasing
internacional.

Terminacion de la modalidad: La modalidad de importaciéon temporal para reimportacién en el mismo estado,
debe terminar dentro del plazo autorizado, mediante una de las siguientes situaciones:

e Reimportacién en el mismo estado.
e Exportacion definitiva.
» Destruccion de la mercancia debidamente acreditada ante la Aduana.

d. Reexportacién: Esta modalidad de exportacion procede Unicamente para mercancias importadas que se
hayan declarado bajo la modalidad de importacion temporal para reexportacion en el mismo estado y
modalidad de importacién para transformacion o ensamble. Igualmente, procede para los bienes de capital o
sus partes importados temporalmente, que deben salir del pais 0 a una zona franca industrial de bienes o
servicios, para ser reparados o reemplazados.

Constituye documento soporte de la modalidad de reexportacion, la declaracion de importaciéon que ampara
la mercancia en el territorio nacional.

€. Reembarque: Esta modalidad regula la salida del territorio aduanero nacional de mercancias procedentes
del exterior y que estén almacenadas en depdsito habilitado, siempre que no se encuentren en abandono legal
y no se hayan sometido a ninguna modalidad de importacion.

El declarante debe constituir una garantia por el término de un (1) mes, para garantizar que dentro de los quince
(15) dias siguientes al embarque de la mercancia, entregara a la autoridad aduanera la certificacion expedida
por el transportador, donde conste la salida dela mercancia del territorio aduanero nacional.

f. Exportacién por trafico postal y envios urgentes: Esta modalidad regula la salida de envios de
correspondencia, paquetes postales y envios urgentes, siempre que su valor no exceda de US $1.000de los
Estados Unidos de Norteamérica y requieran agil entrega a su destinatario en el exterior.

Las labores de recepcion, presentacion de la declaracion y embarque de los paquetes postales, los adelanta la
Administracion Postal Nacional y las empresas legalmente autorizadas para realizar esta actividad.

Las actividades relativas a los envios urgentes, las realiza directamente las empresas de transporte internacional

con licencia del Ministerio de Comunicaciones con empresas de mensajeria especializada e inscritas ante la
DIAN, y deberan estar amparados con una declaracion simplificada de exportacion.
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g. Exportacion de muestras sin valor comercial: Bajo esta modalidad se pueden exportar mercancias
nacionales en calidad demuestras sin valor comercial, cuyo valor anual no exceda de diez mil délares (US
$10.000) de los Estados Unidos de Norteamérica.
La exportacion de muestras sin valor comercial realizada por la Federacion Nacional de Cafeteros o PROEXPORT,
no esta sujeta a este monto.

El tramite de la exportacion se debe surtir mediante el diligenciamiento de la declaracién de exportacién
simplificada, la cual debe contener los datos definitivos de la mercancia y enviarse al exterior en embarque
Unico; asi mismo, debe estar acompafada para su aceptacion de los vistos buenos, autorizaciones o licencias
gue se requieran para su salida del territorio aduanero nacional.

h. Exportacién temporal de viajeros: Al amparo de esta modalidad, pueden salir del pais mercancias
nacionales o nacionalizadas que lleve consigo el viajero y desee reimportarlas a su regreso, sin el pago de
tributos aduaneros.
Para el efecto, el viajero debera presentar en la oficina de la aduana del puerto o aeropuerto de salida, la
mercancia, acompafiada de la declaracién simplificada de exportacion, pasaporte y tiquete de viaje.

En la declaracién debe quedar claramente identificada la mercancia objeto de salida, por sus caracteristicas,
numero o serie que la identifica o individualiza de las demas de su género.

No hacen parte del equipaje los efectos personales del viajero y por lo tanto no serdn objeto de declaracién.
Los bienes asi exportados, podran ser reimportados al territorio aduanero nacional, sin el pago de tributos
aduaneros.

I. Exportacién de menajes: Con esta modalidad se permite a los residentes en el pais, que deseen fijar su
residencia en el exterior, exportar los bienes que constituyen el menaje doméstico, presentando ante la aduana
las mercancias acompafiadas de una relacion donde indique la cantidad y descripcidn de las mismas.

La declaracién debe suscribirse y presentarse por el propietario del menaje o la persona debidamente
autorizada por éste, ante la dependencia de la aduana competente, del puerto o aeropuerto de salida, del
territorio aduanero nacional.
La declaracion debe presentarse dentro de los treinta (30) dias calendario anterior a la salida del viajero del pais
o dentro de los ciento veinte (120) dias calendario a la fecha de salida del mismo.

Los bienes asi exportados podran ser reimportados al territorio aduanero nacional, sin el pago de tributos
aduaneros.

j. Programas especiales de exportacién: Los programas especiales de exportacién —PEX- permite a los
productores nacionales y a sus proveedores de insumos, exportar bienes producidos o elaborados en el
territorio aduanero nacional, a partir de materias primas nacionales entregadas por un tercero ubicado en pais
extranjero.

k. Exportacién de energfa eléctrica: Mediante esta operacion, se permite a las empresas exportadoras
interesadas en realizar esta actividad, exportar energia eléctrica, a través de los puntos habilitados para tal fin.
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|. Despacho o Envios Urgentes: Para el tramite de la exportacion, es suficiente la presentacién por parte de la
entidad, de una relacién escrita donde indique la clase y cantidad de mercancias objeto de despacho y expresar
gue se trata de una donacion. Esta relacion serd considerada como una declaracion simplificada de exportacion.
El tramite se surte ante la administracién de Aduanas dela jurisdiccién aduanera de salida de las mercancias.

M. Exportacidn de joyas, esmeraldas y demas piedras preciosas: Permite exportar joyas, esmeraldas y
demas piedras preciosas debiendo tramitar la solicitud de autorizaciéon de embarque, bajo la modalidad de
exportacion definitiva, no obstante podra realizarse la operacién como mercancia transportada a la mano con
el viajero.
Cuando la exportacién sea realizada por un viajero, la certificacion de embarque se entiende surtida ante la
dependencia competente de la aduana donde se tramitard la exportacion, mediante la presentacion dela
fotocopia legible del pasaporte, tiquete y pasa bordo. El tiquete hace las veces de manifiesto de carga.

N. Exportacion de café: Solamente se puede exportar el café que cumpla los requisitos de calidad establecidos
por el Comité Nacional de Cafeteros. La Federacion Nacional de Cafeteros es la entidad encargada de vigilar el
cumplimiento de este Ultimo requisito.

Las exportaciones de café son realizadas por el Fondo Nacional del Café o por los exportadores particulares
debidamente autorizados; para ello, deberdn diligenciar la solicitud de autorizacion de embarque, previas las
verificaciones realizadas por la Federacién Nacional de Cafeteros, en la cual constatara entre otras, la existencia
de la guia de transito, toma de muestras para analisis de calidad y emisién del concepto de aprobacion de
exportacion asi como la expedicion del certificado donde conste el repeso y la liquidacion y pago de la
contribucién cafetera.

41.1.3  TIPOS DE PRODUCTOS QUE SE PUEDEN EXPORTAR

A la hora de exportar es importante saber el tipo de producto que se va a exportar, tenemos entonces.

B Productos de libre exportacion

B Productos sujetos a requisitos

B Productos de suspendida exportacién
B Productos de prohibida exportacion

4114 INCENTIVOS A LOS EXPORTADORES

El gobierno nacional con el fin de mejorar los saldos de la Balanza de Pagos, ha considerado implementar politicas
gue motiven a los exportadores para que busquen nuevos mercados internacionales, entre los mas importantes
tenemos:
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4115 LAS ZONAS FRANCAS.

El pais tiene lugares geograficos especificos destinados a la realizaciéon de importaciones y exportaciones con
preferencias aduaneras, es decir no se pagan impuestos a las tarifas que, si se hace en otros territorios, asi la
mercancia puede ingresar o permanecer o ser transformada sin que le aplique el régimen tributario norma. En
Colombia tenemos zonas francas en: Antioquia, Atlantico, Bolivar, Boyacd, Caldas, Cauca, Cundinamarca,
Magdalena, Santander, Valle del Cauca y Bogota.

4116 SOCIEDADES COMERCIALIZADORAS INTERNACIONALES.

Con la implementacién del Plan Exportador 1999 — 2009 se definié que se incentivarian las exportaciones de los
negocios que hagan éstas empresas, las cuales se ocupan bdsicamente de ubicar los productos nacionales en los
mercados internacionales, el incentivo consiste en el no cobro de impuestos como el Impuesto a las Ventas IVA'y
la Retencion en la Fuente, con lo cual facilita la comercializacién del producto y genera mayor flujo de caja al
empresario, lo cual no implica que se evada el impuesto, ya que se debe presentar un informe detallado de las
compras y las ventas realizadas a la DIAN, dando cumplimiento a las normas establecidas.

411.7 PLAN VALLEJO Y OTROS SISTEMAS DE COMERCIO
EXTERIOR.

Consiste en los beneficios que el gobierno otorga a los exportadores para el ingreso de materias primas e insumos,
los cuales tienen una exencion de impuestos siempre y cuando el exportador lleve su producto a los mercados
internacionales, igual la norma establece unas prioridades importantes para la compra de maquinaria,
operaciones de maquila, reposicién de materias primas,

4118 BENEFICIO PARA LAS EMPRESAS ALTAMENTE
EXPORTADORAS ALTEX.

Es un mecanismo que también incentiva a los exportadores, que consiste en que a las empresas que hayan
exportado mas de Dos Millones de dolares durante el afio se le devuelve el IVAy la Retencidn en la Fuente.

41.1.9 USUARIO ADUANERO PERMANENTE - UAP.

Es un mecanismo creado para incentivar a las empresas que hayan realizado exportaciones por valor F.O.B.
mayores iguales a tres millones de ddlares (US$3’000.000) o su promedio anual durante los 3 afios
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inmediatamente anteriores a la solicitud, habiendo tramitado por lo menos 2.000 declaraciones de importacién
y/o exportacion; para los que hayan permanecido como usuarios del Plan Vallejo por un periodo de 3 afios y que
realicen exportaciones mayores o iguales a dos millones de délares (USS$2"000.000) .

PASOS GENERALES PARA HACER UNA EXPORTACION
Actualmente se dispone de asesorias para hacer una exportacién, una de las organizaciones del Estado para
orientar las exportaciones es PROEXPORT, esta entidad en su portal define el siguiente orden para hacer una
exportacion:
B Registro como exportador

Tramitar el Registro Unico Tributario (RUT) en cualquier SuperCade.

» Estudio de mercado y localizacién de la demanda potencial

Seleccionar el mercado en el que se quiere incursionar. ldentificar las caracteristicas del pais a donde
se va a exportar, como preferencias de los consumidores y normatividad.

B Ubicacidn de la posicién arancelaria
Localice la posicién arancelaria de su producto a través del arancel de aduanas o en el Zeiky de su ciudad.
B9 Procedimientos ante el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo:

e  Registrarse como productor nacional

e Presentar la oferta exportable

e  Solicitar la determinacién de origen de su producto
e  Solicitar criterios de origen de su producto

B  Procedimientos de visto bueno

Consultarle a la Dian si su producto requiere permisos previos para la autorizacién de la exportacion.
Luego de tramitarlos, debe presentar la declaracion de exportacion ante la DIAN.

» Procedimientos aduaneros para despacho ante la Dian:

e Cuando tenga lista la mercancia verifigue términos de negociacion.

e  Puede utilizar un agente de carga o maritimo para la contratacion de transporte internacional.

e Enla Dian Aeropuerto puede solicitar la solicitud de autorizacion de embarque.

e Adquiera el formulario de Declaracion de Exportacion en la Dian. Si la exportacion tiene un
valor de mas de USDS$10.000 debe hacer el procedimiento a través de una Agencia de Aduanas.
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B»  Medios de pago

Hay diferentes medios de pago internacional: cartas de crédito, letras avaladas, garantias Standby.
Contacte a su asesor de Bancoldex en el Zeiky.

» Procedimientos cambiarios o reintegro de divisas

Debe reintegrar las divisas a través de los intermediarios cambiarios, como bancos comerciales y otras
entidades financieras.

41.1.10 COSTOS DE LA EXPORTACION.

USS Total J USS Unitario | ColS Total | ColS Unitario

COSTO EN FABRICA:

EMPAQUE Y EMBALAJE:

MARCADO Y ETIQUETADO:

BENEFICIO

PRECIO EXW:

INTERMEDIACION ADUANERA

CERTIFICADO ORIGEN

DILIGENCIAMIENTO CERT. ORIGEN

DOCUMENTO DE EXPORTACION
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DILIGENCIAMIENTO DOC. EXPORTACION

GASTOS VARIOS

TRANSPORTE INTERNO:

ESCOLTA

SEGURO NACIONAL:

SERVICIOS PORTUARIOS

CARGUE / DESCARGUE:

ALMACENAMIENTO:

LLENADO Y VACIADO DE CONTENEDORES

REACOMODAMIENTO DE LA CARGA:

PESAIJE:

THC ORIGEN

FOB o FCA:
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OTROS RECARGOS

FLETES INTERNACIONALES:

CFR o CPT:

SEGURO INTERNACIONAL:

CIF o CIP:

SERVICIOS PORTUARIOS DESTINO

THC DESTINO

CARGUE / DESCARGUE:

ALMACENAMIENTO:

REACOMODAMIENTO DE LA CARGA:

PESAIJE:

DEQ:

TRANSPORTE INTERNO:

SEGURO INTERNO EN DESTINO:

DROP OFF
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ADUANA DE IMPORTACION:

La exportacion incluye los costos de la tabla, los cuales se deben tener en cuenta a la hora de realizar dicha
exportacion, dependiendo del ICONTERM utilizado.

41.2  EJERCICIOS DEL TEMA 1

Con el fin de profundizar en la tematica desarrollada, usted debe:

1 - investigar el comportamiento de las exportaciones en Colombia durante los Ultimos 3 afios.

4.2 TEMA 2 FUNDAMENTOS DE MARKETING INTERNACIONAL

El marketing internacional, se puede definir como la planeacion y ejecucidén de acciones que conduzcan a la
participacién de mercados internacionales. Las cuales repercuten positivamente en la generacion de divisas para
un pais. Puesto que se incrementan las ventas de las empresas.

El marketing internacional es de gran importancia en los negocios de hoy, dadas las condiciones de globalizacion
en que estd inmersa la economia mundial, asi éste se ve enfrentado a nuevos retos y oportunidades.

El marketing internacional debe considerar el entorno social, politico y econdmico mundial, para el disefio de
estrategias y mecanismos de interés que logren los objetivos. Asi mismo se ha de analizar las condiciones
financieras internacionales.

Las empresas acceden al marketing internacional basicamente desde las exportaciones, por lo tanto, se hacen
estudios de mercado en el lugar donde se pretende llegar con bienes y servicios. Las empresas se encargan de los
procesos de internacionalizacion.
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5 PISTAS DE APRENDIZAJE

Que el Comercio Exterior es fundamental para el desarrollo y crecimiento econdmico de un pais.

Para cualquier operacién del orden internacional se debe hacer uso de los términos de comercializacion
INCOTERMS

El régimen aduanero se aplica para todos los negocios de importacion y exportacion.

El marketing internacional es el futuro de los negocios internacionales por lo tanto se debe implementar en
las empresas.
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http://www.proexport.com.co/

http://www.banrep.gov.co/

https://www.mincomercio.gov.co/

http://www.degerencia.com/tema/comercio exterior
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